ORGANIZARON MUTUAL DAN Y AGRONOMÍA RAÚL PÉREZ 
Jornada de Agronegocios en Tres Arroyos
Agronomía Raúl Pérez y la Asociación Mutual Dan llevaron a cabo en la planta alta de la Sociedad Italiana una Jornada de Agronegocios, para conocer y analizar alternativas probables que permitan agregar valor a las materias primas que se producen en nuestra zona, y por ende mejorar la rentabilidad del productor agropecuario. 
Adhirieron a la misma, las Cooperativas Rural Alfa, Agraria de Tres Arroyos y Agrícola de Micaela Cascallares. 
La Jornada se inició con palabras del Ingeniero Agrónomo Fredi Dodorico, quien a la vez hizo de moderador entre los asistentes, para las consultas que se produjeron una vez terminadas las charlas de los disertantes.
El economista Carlos Seggiaro, el Ingeniero Hugo Dellavedova y el productor cordobés David Castellano abordaron la posibilidad de generar cambios en los conceptos de exportación, para conseguir nuevos nichos en el mercado internacional, que posibiliten una mayor compensación de las inversiones, al poder dar valor agregado a los productos agrícolas que se cultivan en este sector del sudeste provincial.

Se entregaron certificados de la Universidad Tecnológica Nacional al muy buen número de asistentes que decidieron responder a esta convocatoria.

El economista Carlos Seggiaro inició la serie de charlas, y momentos antes de disertar habló con LU24, y expresó que “vamos a plantear un poco cuál es el escenario económico que vemos sobre los negocios de lo que llamamos productos alternativos o cadenas de valor, para avanzar y salir de los commodities tradicionales”.

“Lo que yo voy a hacer, básicamente, es plantear cuáles son los elementos que vemos a nivel internacional, y cuáles son los factores que vemos sobre el funcionamiento en la economía argentina que le dan sustento a esta idea, porque éste es un país donde siempre vivimos en el corto plazo, y vivimos pensando que ningún negocio merece un acto de inversión de mediano y largo plazo”sostuvo el economista.

“Cuando hablamos de cadenas de valor, cuando hablamos de industrialización, cuando hablamos de apostar a productos alternativos para exportación, obviamente estamos hablando de inversión, estamos hablando de negocios que requieren de un período de maduración en el tiempo, y por supuesto que en una Argentina como ésta, en la que se vive mirando el corto plazo, es parte de la explicación de por qué la inversión en este país no funciona tanto” dijo.

Si uno lo quiere mirar de una manera más global, diría “hay que tener un Gobierno que de previsibilidad, y yo sigo pensando que, aún sin gobiernos que otorguen esta posibilidad, tenemos elementos para mirar negocios interesantes, agregando valor a la producción y buscando cadenas de valores”.

“Eso es lo que vamos a tratar de transmitir hoy, no un mensaje positivo sobre que vamos a tener gobiernos que van a interpretar para dónde tiene que ir la Argentina, ya que hay negocios globalmente considerados que hay que percibir claramente, si hay nichos de mercado que vale la pena explorar. No les vamos a hablar en términos potenciales, sino que mostraremos ejemplos de gente que lo está haciendo y que le está yendo bien en otros sectores del país”, expresó el Licenciado.
Va a hablar un productor agropecuario – dijo, en referencia a Castellano - mostrando su experiencia en productos alternativos para exportación, junto al Ingeniero Dellavedova, quien trabaja en todo lo que es cadena de valor y procesos de industrialización básicamente sobre soja, maíz y trigo, y aportará su experiencia sobre cuál es el abanico de opciones que existen en términos de negocios a nivel internacional”.

En referencia a los cultivos no tradicionales, dijo que “Argentina ya se ha transformado en el principal exportador de maíz pisingallo del mundo, y lo integran grupos multinacionales, y otros de productores como al que pertenece Castellano, y una sociedad anónima que se está formando en Tres Arroyos de la cual hemos participado”indicó.

La clave del negocio no es producir pisingallo sino avanzar en las cadenas de valor, agregarle servicios, venderlo, para lo que “hace falta armar todas las logísticas de los negocios; no se trata de que el pisingallo es un buen negocio en sí mismo, sino que se debe avanzar en los eslabones de la cadena de valor, y los productores pueden hacerlo en forma agrupada, asociativa, y esto es parte de los ejemplos que queremos mostrar”, sentenció.

Finalmente, dijo que “la Provincia de Buenos Aires se presta climáticamente de manera especial para la producción de cultivos alternativos”.
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